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E in arrivo, a Padova, la prima
edizione di Netcomm Forum Nord-Est

Oggi un abitante su tre della regione veneta
acquista online: la prima edizione del forum

e dedicata a tutte le PMI del territorio che
intendono sviluppare progetti di commercio
digitale e digitalizzazione della propria offerta

Manca meno di un mese alla
prima edizione di Netcomm
Forum Nord-Est, evento di rife-
rimento per la trasformazione
digitale delle imprese locali, or-
ganizzalo da Netcomir, il con-
sorzio del commercio digitale
in ltalia, in collaborazione con
Fiera di Padova. Il meeting rap
presenta il primo spin-off geo-
grafico del consolidato appun-
tamento di Netcomm Forum,
arrivato proprio quest’anno alla
sua quattordicesima edizione a
Milano, con oltre 250 imprese
espositrici e registrando un re-
cord di oltre 17 mila presenze.

I PRIMATI DIGITALL

“I nuovi canali e i modelli distri-
butivi multicanale sono una del-
le maggiori opportunita per le
imprese italiane e in particolare
per quelle del Nord Est, che co-
stituiscono uno dei tessuti im-
prenditoriali pit vivaci del no-
stro Paese. Insieme a Lombardia
e Lazio, il Veneto risulta una del-
le prime regioni per numera di
ordini di prodotti online: si & re
gistrato nel 2017 che in questa
regione sono stati consegna-
ti 5,8 milioni di pacchi, con una
media di oltre 30 acquisti online
ogni 100 abitanti (Fonte: Osser-
vatorio Alkemy, ndr). Per questo
abbiamo scelto la citta di Pado-
va e Fiera di Padova come quar-
tier generale per accogliere il
nostro progello di- promovio-
ne e sviluppo dell'ecommerce

e dellevoluzione digitale delle
imprese, generando valore per
I'intero sistema economico ita-
liano e per i consumatori’, com-
menta Roberto Liscia, Presiden-
te di Netcomm, che aggiunge:
“Questa prima edizione &, infat-
ti, dedicata a tutte le aziende
del territorio locale che voglio-
no estendere il proprio business,
innovando e accelerando il pro-
prio processo di trasformazione
digitale, e che per farlo hanno
bisogno di seguire linee guida
e best practice come modello.
Attraverso i workshop delle Net-
comm Academy, infatti, impren-
ditori, manager e professionisti
delle filiere digitali e logistiche
del Nord Est avranno l'occasione
preziosa di sviluppare compe-
tenze, idee e riferimenti in tema
di commercio digitale”

TRASFORMAZIONI

“Il commercio digitale & oramai
una realta consolidata, ma ri-
chiede alle imprese un approc-
cio basato su una buona cono-
scenza delle dinamiche che lo
governano e un costante ag-
giornamento: non & possibi-
le improvvisare la propria pre-
senza commerciale on line, cosi
come e necessario analizzare i
diversi modelli possibili, anche
in funzione del proprio tipo di
business e del profilo dei pro-
pri clienti - sottolinea Luca Vero-
nesi, Direttore Generale di Fiera
di Padova -. Per questo, la colla-
borazione con Netcomm, il con-
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sorzio italiano del commercio
digitale, che ha ideato e realizza-
to Netcomm Forum, sicuramen-
te il pit importante evento di
formazione e divulgazione indi-
rizzato alle imprese oggi presen-
te in Italia, rientra perfettamente
nella filosofia di crescita e svilup-
po della nostra attivita che e in-
dirizzata a sostenere le imprese
nel loro indispensabile proces-
so di innovazione e crescita. Lo
stiamo facendo, trasformando
i consueli spazi fierislici in un
luogo dove agli eventi esposi-
tivi professionali si affiancano,
in modo permanente, il mondo
della ricerca e quello universita-
rio, per creare opportunita di co-
noscenza e contaminazione che
stimolino linnovazione”.

TEMI EINTERVENTI

Ecommerce B2C e B2B, nuove
filiere commerciali e logistiche,
nuovi comportamenti di ac-
quisto, Digital Marketing, Digi-
tal Export e Marketplace saran-
no i temi centrali del convegno
organizzato dal Consorzio Net-
comm, in collaborazione con
Fiera di Padova, per sostene-
re lo sviluppo delle competen-
e e delle capacita digitali delle
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imprese del Nord Est. Insieme al
presidente di Netcomm, Rober-
to Liscia, interverranno durante
la giornata: Mario Bagliani, Se-
nior Partner di Netcomm Servi-
ces; Giulio Finzi, Senior Partner
di Nelcomm Services; Valenlina
Pontiggia, Direttore Osservato-
rio eCommerce B2¢, Politecni-
co di Milano; Fabrizio Dughie-
ro, dellUniversita di Padova;
Monica Gagliardi, Brand Mar-
keting, E-Commerce and Com-
munication Director di OVS Spa;
Simone
te, Co-fondatore e presidente
del Gruppo DigiTouch; Gianlu-
ca Borsotti, CEO & Founder di
Mister Worker; Mariagrazia Flai-
bani, Digilal Markeling Direclor
Worldwide di Electrolux; Anto-
nella Girone, eCommerce and
Digital Marketing Manager di
Salewa; Rita Polarolo, Respon-
sabile del programma Amazon
- Made in ltaly, Amazon; Pao-
la Trecarichi Senior Head di Hi-
Pay ltalia e rappresentanti di
Suné8; UYN; Stockmetics; Cisal-
fa. 'agenda e i workshop in ag-
giornamento costante sono di-
sponibili a questo link: https://
nordest.netcommforum.it/
agenda.aspx.
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